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Warum GreenTech-Startups fiir
Business Angels hoch
interessant sind ...

... sie dann aber doch oft
nicht in GreenTech investieren

Business Angels verstehen:
G Fakten und Q personliche Tipps




WARUM GREENTECH-STARTUPS
FUR BUSINESS ANGELS HOCH
INTERESSANT SIND ...

Emotional positiv besetztes Thema mit weltweiter Relevanz
< auch Investoren tun gerne ,Gutes”

Der Bedarf und die wachsende Bedeutung des Themas sind
offensichtlich 2 damit sind auch Marktgrof3e und -dynamik
plausibel




... SIE DANN ABER DOCH OFT
NICHT IN GREENTECH INVESTIEREN

Monetarisierung | © Wer zahlt denn fir das gesparte CO,?

Monetarisierung Il 2 Gibt es irgendwann einen plausiblen Kaufer
fur das Startup?

Stereotype 2 Kann der ,Gutmensch” auch Shareholder Value
konsequent optimieren?




... SIE DANN ABER DOCH OFT
NICHT IN GREENTECH INVESTIEREN

Regulatorik 2 Ist der Markt abhangig vom Regulator und
politischen Prozessen?

Offentliche Beschaffung 2 Ist das nicht noch schwerer und
langsamer als B2B-Vertrieb?

Entwicklungsbedarf 2 Welche Kosten und Risiken lauern in der
Technik und IP?




BUSINESS ANGELS SIND EINE WICHTIGE
FINANZIERUNGSQUELLE - OFT DER LETZTE
SCHRITT VOR VENTURE CAPITAL

Finanzierungs- [T 7 W) YRV N0 JUaeeoy NPy Fommm)

quellen von Team/Bootstrapping ) (nnenfinanzieung)
Stal'tUPS im Freunde und Familie
LEbenSZYkllIS Offentliche Férderungen

Crowdfunding: Belohnungen — Eigenkapital — Kredite

Startup-Acceleratoren

Business Angels

Venture Capital

Banken
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Quelle: BAND e.V./Wischnewsky

(2018), basierend auf 108 Antworten

Demografie STARTUP

96% mannlich; FINANZIERUNG.COM
56 Jahre alt

Hintergrund

Gut ausgebildet (55% haben Master/Diplom,

23% sind promoviert);

65% ehemaliger Unternehmer, 49% (Mit-)Grinder/
57% Manager eines grolien Unternehmens

Startup-Portfolio

Mehrzahl (54%) hat 4 oder mehr Investments
(zunehmend syndizierte oder Co-Investments);
verbringt 50+ Stunden pro Monat mit BA-Aktivitaten

Hauptmotivation
Mochte mit Wissen, Netzwerk und Fahigkeiten
unterstiizen




Investment-Ort

50% deutsche Startups;
53% im Umbkreis von einer
Stunde um den Wohnort

Kontakt zu Startups
68% eigenes Netzwerk,
29% BA-Netzwerke,

15% Messen/Events,
8% Inkubatoren/Awards,
0% Vermittler/online
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Quelle: BAND e.V./Wischnewsky (2018), basierend auf 108 Antworten

R N

Beliebteste Branchen
32% IT,

16% MedTech,

9% B2B-Services

Investmentsumme
? 113.000 Euro,
Median: 50.000 Euro
Beteiligung

A 12%,;

Median: 7%

C,



WARUM INVESTIEREN BUSINESS ANGELS?

Zu ihrem
eigenen Wohl -

um Geld zu verdienen, Spal} zu
haben, Langeweile im Ruhestand
zu vermeiden, unternehmerisch
aktiv zu sein oder spannende
Geschichten auf Parties

e Wichtig: Den jeweiligen
Business Angel und seine
Motivation verstehen!

Zum Wohl
Zu deinem Wohl - der Welt -

moglicherweise erinnern sie sich,
wie schwierig ihre eigenen
ersten Tage als Unternehmer waren

und wollen dir helfen;
sie wollen ihre Erfahrungen teilen
oder etwas zurlickgeben.
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Jeder Business Angel ist ein sehr individuelles Paket an
Ressourcen, Fahigkeiten, Netzwerk — aber auch Ego und Biases

Mehrere Business Angel sind nicht unbedingt besser als einer -
jeder zusatzliche Shareholder verkompliziert die interne
Abstimmung und Prozesse




Startup und Business Angel sollten sich vor dem Abschluss gut
kennenlernen

< Analogie: Flirten und ,Dating”

Der Abschluss ist nur der Beginn einer langen (geschaftlichen)
Beziehung, hoffentlich zu beidseitigem Nutzen

< Analogie: Hochzeit — mit sorgfaltigem Ehevertrag

Nach dem Abschluss gibt es keinen leichten Pfad dazu, sich
wieder zu trennen, da man eine gemeinsame Verantwortung hat

<2 Analogie: Scheidung mit Kindern




Sucht Euren Business Angel so griuindlich aus und behandelt ihn
wie ein (Teilzeit-)Mitglied in Eurem engeren Fiihrungsteam

< Stellt regelmalige und ad hoc-Informationsflisse sicher
< Fragt oft um Rat

< Bindet ihn in wichtige Entscheidungen ein
(Schlisselpositionen, Investitionen usw.)

= Nutzt seine Fahigkeiten und sein Netzwerk
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